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 ირაკლი  გველესიანი
ქ. თბილისი,  ვაჟა ფშაველას  4 მ/რ. 6 კორპ. ბ–30. მობ: (+995 95) 551 72 22 55 ; e-mail:  Irakli01gvelesiani@gmail.com
დაბადების თარიღი :  15 სექტემბერი 1984 წ.
სამუშაო გამოცდილება
10/2018 –  დღემდე      სს  ‘’ სადაზღვევო კომპანია ალფა"
                                         ქვემო ქართლის რეგიონალური ქსელის ხელმძღვანელი
                                         ფუნქცია/მოვალეობა:   პორთფელის და გაყიდვების ჯგუფების მართვა.  გეგმების შესრულება რეგიონის ჭრილში, აქტიური გაყიდვების წარმოება და პროცესის უშუალო კონტროლი - პორთფელის გაზრდის კუთხით, კადრების კოორდინაცია, როტაცია  მათ მოტივაციაზე ზრუნვა, ფილიალის ტექნიკურად გამართული მუშაობის უზრუნველყოფა, ფილიალის თანამშრომლების მოტივაციაზე ზრუნვა.

07/2018 –  10/2018      მ.ს.ო  „ბერმელი“

                                         თბილისი ფილიალების მართველი

                                         ფუნქცია/მოვალეობა:   ფილიალებში არსებული პორთფელის მართვა. აქტიური გაყიდვების წარმოება და პროცესის უშუალო კონტროლი - პორთფელის გაზრდის კუთხით, ფილიალის ტექნიკურად გამართული მუშაობის უზრუნველყოფა, ფილიალის თანამშრომლების მოტივაციაზე ზრუნვა.
08/2013 –  06/2018      ს.ს. „ლიბერთი ბანკი“
                                         რეგიონალური მენეჯერი/კოორდინატორი
                                         ფუნქცია/მოვალეობა:   საცალო პროდუქტების პორტფელის მართვა, გაყიდვების   დაგეგვმა/გაუმჯობესება. რეგიონების კოორდინაცია: აჭარა, კახეთი, კადრების დაკომპლექტება, დატრეინინგება, ზრუნვა მათ განვითარებაზე. სესხების განაცხადების განხილვა,მხარდაჭერა საკრედიტო კომიტეტზე.
07/2012 – 08/2013        ს.ს.  BTA  BANK   ბითიეი ბანკი
                                      უფროსი საკრედიტო მენეჯერი -  (ცენტრალური ფილიალი)
                                          ფუნქცია/მოვალეობა:  მაღალშემოსავლიანი კლიენტების მომსახურება სამომხმარებლო დაკრედიტების კუთხით, პორთფელის ზრდა, პორთფელის მართვა.
04/2012 – 07/ 2012       შპს „GEO GPS “

 კორპორატიული გაყიდვების ჯგუფის უფროსი
                                          ფუნქცია/მოვალეობა:  ჯგუფის მართვა რომელიც შედგებოდა 5 თანამშრომლისგან, გაყიდვების დაგეგმვა, ორგანიზაციებში პრეზენტაციების ჩატარება, ყოველკვირეული რეპორტი მენეჯერთან. 
‘
12/2008 – 04/2012      სს “ ბანკი რესპუბლიკა“
                                     საცალო მომსახურების ოფიცერი / საკრედიტო მენეჯერი
                                     ფუნქცია/მოვალეობა:   სამომხმარებლო სეხების გაცემა, პორთფელის ზრდა, პორთფელის მართვა ვადაგადაცელებული სესხების კუთხით, 
08/2007 – 12/2008         სამომხმარებლო დაფინანსების ექსპერტი / განვადების მენეჯერი

                                      ფუნქცია/მავალეობა:  განვადების გაკეთება ტექნიკის მაღაზიაში „ ალტა “ 

05/2007 –  07/2007     სს “ ალდაგი  ბი სი აი“
                                     სადაზღვეო აგენტი –     გაყიდვების დეპარტამენტი
                                     ფუნქცია/მავალეობა:     ჯამრთელობის დაზღვევის  შეთავაზება და გაყიდვა პედაგოგებზე, პრეზენტაციების ჩატარება საჯარო სკელობში.
განათლება             
2002 - 2006                       თბილისის ეკონომიკურ ურთიერთობათა სახელმწიფო უნივერსიტეტი
                              საბანკო საქმე და ფინანსები 
                              ბიზნესის ადმინისტრირება – ბაკალავრი 
ტრეინინგები/კურსები  

                                          საქართველოს საბანკი ტრეინინგ ცენტრი GBTC  
                                           ევროპული საბანკი საფუძვლები (სერთიფიკატი)
                                          საქართველოს ახალგაზრდა ეკონომისტთა ასოციაცია
                                       არასამთავრობო ორგანიზაციათა ფინანსური მენეჯმენტი / ბიზნეს ეთიკა
დამატებითი ინფორმაცია
ენები: :                           ქართული  ინგლისური  რუსული
         IT უნაერები:                 Microsoft Office, Word, Excel,  ALTA, Vabank,
